
 

 

Familiäres Engineering Büro / Standort: Kassel 
Gesucht: Vertriebsprofi oder Auftragsabwickler mit Fokus Anlagenbau / Sonderprojekte 

Vertriebsingenieur / -techniker / Salesmanager (m/w/d) für Gas-Ingenieurbüro  
Gesucht: Experte (m/w/d) für Komponenten im Gas-Anlagenbau 

 

Als kleines, ertragsstarkes und sehr erfolgreiches Engineering Büro unterstützen wir national und international Anlagenbauer, die 
Ihren Fokus im Bereich Gasindustrie / Gaskraftwerksbau besitzen. Wir projektieren große Anlagenbauteile, die wir überwiegend in 
Deutschland produzieren lassen und liefern die Komponenten direkt auf die Baustelle. Wir zählen zu den gesuchten Erdgas-
Spezialbüros, die ein tiefgreifendes Wissen im Bereich Konstruktion, Qualität, Sicherheit und Projektmanagement mit hoher 
Exportkompetenz verbinden. Aktuell suchen wir einen Salesmanager (m/w/d), der ideal über Branchenerfahrung und ein exzellentes 
Kontaktnetzwerk in der Erdgasindustrie verfügt. Sollten Sie mit ähnlichem Branchenhintergrund Ihren Schwerpunkt eher in der 
Projektabwicklung besitzen, freuen wir uns ebenfalls, Sie kennenzulernen! 

Durch Präsenz auf einschlägigen Messen, aktive Verbandsarbeit und Teilnahme an 
Veranstaltungen pflegen Sie Ihr Netzwerk zu Key Playern in unserer Branche. Aber auch 
über die direkte Kontaktaufnahme zu bestehenden nationalen oder internationalen Kunden 
generieren Sie neue Leads, sorgen für eine gut gefüllte Projektpipeline und übernehmen die 
Erstellung und Verhandlung der Angebote. Nach Auftragserteilung sind Sie für die 
verfahrenstechnische Auslegung der Projekte sowie für die weitere Betreuung Ihrer Kunden 
zuständig, die komplexe Abwicklung der Aufträge erfolgt im Innendienst. Daneben 
recherchieren Sie nach neuen Märkten und Anwendungen, sorgen für ansprechende 
Unternehmenspräsentationen und sind mit pfiffigen Ideen dabei, unsere Homepage noch 
attraktiver zu gestalten. Wenn bei einem ähnlichen Aufgabengebiet Ihr Fokus eher auf der 
Projektabwicklung liegt, könnten wir uns ein Einsatzgebiet im Innendienst für Sie vorstellen. 

 Aktive Verbandsarbeit, Bestands-

kundenbetreuung, Neuakquisition 

 Technische und kommerzielle 

Angebotserstellung / verfahrens-

technische Auslegung 

 Betreuung der Vertriebsprojekte 

 Marketingaufgaben: Erstellung von 

Präsentationen, Optimierung der 

Homepage 

Nach Abschluss eines Maschinenbaustudiums mit Fokus Verfahrenstechnik oder einer 
adäquaten technischen Ausbildung im Anlagenbau haben Sie sich für eine Karriere im 
Vertrieb entschieden. Mit Leidenschaft für die Erdgasindustrie unterstützen Sie ein breites 
Kundenklientel und sind dort als versierter Experte bekannt. Aber auch als Vertriebsprofi 
aus einem anderen Segment des Anlagenbaus sind Sie uns willkommen, wenn Sie 
Großprojekte verhandelt und mit der technischen Auslegung Ihrer Gewerke vertraut sind. 
Als Sales Generalist besitzen Sie darüber hinaus Spaß an der eigenhändigen Optimierung 
und der kundenspezifischen Anpassung von Marketingunterlagen. Unser Wunschkandidat 
ist ein überzeugter Netzwerker, der Verbandsarbeit schätzt, über sichere Englisch-
kenntnisse verfügt und als charmanter Teamplayer richtig gut zu uns passt.   

 Ingenieur oder versierter Techniker, 

Sales Experte aus dem Ingenieur-/ 

Konstruktionsbüro oder Anlagenbau 

 Ideal: Richtlinienkenntnisse 

Druckbehälter: AD2000, ASME etc. 

 Exzellenter Netzwerker 

 Sales Generalist mit Spaß an 

vertriebsnahen Marketingaufgaben 

 

Wenn Sie eine neue Aufgabe im Anlagenbau suchen, als Salesmanager oder in der Auftragsabwicklung, 
dann freuen wir uns, Sie kennenzulernen! Wir bieten Ihnen eine freundliche, familiäre Atmosphäre, 
einen sicheren Arbeitsplatz, breite Gestaltungsmöglichkeiten, Chance auf mobiles Arbeiten sowie 
spannende berufliche Entfaltungsmöglichkeiten. Bitte senden Sie Ihre kompletten Bewerbungs-
unterlagen unter Angabe der Kennziffer CV770H an die von uns beauftragte Personalberatung 
vietenplus, z.Hd. Frau Vieten, E-Mail-Adresse: bewerbung@vietenplus.de. Für erste Informationen 
stehen Ihnen Frau Richter und Frau Fischer unter der Telefonnummer 04102 / 66 72 5-0 gern zur 
Verfügung. Vertraulichkeit ist garantiert. 

 
 

 


